Estrategias de argumentación y comunicación. 
Ejercicios prácticos de oratoria.
Objetivo: 
Es indudable el poder de la palabra. Constantemente persuadimos, argumentamos, convencemos utilizando palabras. El objetivo del taller es reflexionar acerca de ese uso y así fomentar una utilización más efectiva y exitosa de nuestros discursos. 
Dirigido a: 
Personas que por su actividad tengan que hablar en público y producir textos con una alta capacidad de persuasión. 
Requisitos: 
No se requieren conocimientos previos para la participación. 
Programa de contenidos:
Primer encuentro: 
¿Qué es argumentar? Las partes de la oratoria clásica: inventio, dispositio, elocutio, memoria y actio. Análisis de un texto argumentativo. 
Metodología: 
Disertación del profesor. Lectura de un texto argumentativo. Debate y análisis con los asistentes. 
Segundo encuentro: 
Estructura de un texto argumentativo. Las estrategias y recursos argumentativos. Análisis de un texto argumentativo de actualidad.    
Metodología: 
Disertación del profesor. Lectura de un texto argumentativo. Debate y análisis con los asistentes.
Materiales: 
Los alumnos no requerirán materiales para participar del taller
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